
PERSONAL BRANDING CON LINKEDIN 
PERCHE’ E’ COSI’ IMPORTANTE ESSERCI? 





Perché è il più grande 

network professionale.  



Ha 300 milioni di iscritti 

(e cresce costantemente). 
  

Fonte: press.linkedIn.com 



Cercando il tuo nome su Google…  

il profilo LinkedIn è 

in prima posizione (#rank) 



I SOCIAL NETWORK PIU’ UTILIZZATI PER ATTIVITA’ DI RECRUTING  
(RICERCA PROFESSIONISTI DA PARTE DI HEADHUNTERS E RESP. RISORSE UMANE)  

Dati del 2013 

Viene sempre più 

utilizzato dai recrutatori  



ROCK YOURSELF 

on LINKEDIN 



Consiglio #1: 
Completa il tuo profilo in tutte le parti 



Più completi il tuo 

profilo e più 

aumenta la sua 

efficacia. 



Consiglio #2: 
Usa le keywords giuste per il tuo ruolo 



Aggiungi keywords 

rilevanti nella descrizione 

del tuo “ruolo” 



Aggiungi keywords 

rilevanti nell’area 

“Esperienza” 



Perché sono 

determinanti nei 

risultati di ricerca  



Menziona le tue 

specializzazioni 



Hai lavorato con brand 

noti? E’ importante citarli  

Ho ricoperto il ruolo di Project Manager per l’implementazione 
di soluzioni wireless e di architetture WLAN nelle sedi di: 
Coop Adriatica, L’Erbolario, Ducati, EcorNaturaSì, Mutti, Montenegro, 
BolognaFiere, Zanichelli, Bartolini Trasporti, Mirabilandia, Autogrill, 
Mc Donald Italia, Biochimica SpA. 



Consiglio #3: 
L’immagine attrae più del testo 



Aggiungi 

presentazioni PPT , 

immagini o link che 

possono descrivere 

il tuo ruolo  



Ecco i  

file caricati 



Consiglio #4: 
Punta su formazione e competenze 



Inserisci uno ad 

uno i Corsi di 

formazione a cui 

hai partecipato 

negli anni 

Menziona le lingue 

conosciute 



A) Inserisci le tue 

“competenze” 
 

B) I tuoi contatti  

le confermeranno 

nel tempo  



Inserisci esperienze 

di altro tipo, che 

possono offrire  

maggiori informazioni 

sulla tua personalità 



Consiglio #5: 
Connettiti con l’universo LinkedIn 



Mention clients 

you have 

worked with.  

Gruppi su LinkedIn  

Ricerca dei Gruppi di tuo interesse, devi 

chiedere di farne parte. Una volta che vieni 

accettato, vedrai i Gruppi elencati all’interno 

del tuo Profilo personale. 



Mention clients 

you have 

worked with.  

PERCHE’ I GRUPPI LINKEDIN 

SONO IMPORTANTI? 



Ti iscrivi con un 

semplice click 



Visualizzi 

tutte le novità 

e le notizie 

relative al 

Gruppo 



Hai 13.201 

buoni motivi 

per farne parte, 

puoi 

visualizzare 

tutti i membri  



Social Media Marketing 

Se vuoi 

collegarti ad 

una persona lo 

puoi fare 

grazie al fatto 

che fai parte 

dello stesso 

Gruppo 



Consiglio #6: 
Personalizza il messaggio 



Social Media Marketing 

E’ fondamentale 

personalizzare il 

messaggio, solo 

in questo modo 

hai maggiori 

possibilità di 

essere accettato. 

Personalizza il tuo messaggio  

Descrivi il motivo per cui chiedi di  

metterti in contatto, ad esempio puoi fare i complimenti 

per la notizia che ha pubblicato nel Gruppo 



Consiglio #7: 
Condividi notizie costantemente 



Condividi idee e 

notizie ogni giorno 



Anche all’interno 

dei Gruppi di cui 

fai parte 



Consiglio #8: 
Menziona persone e aziende 



Menziona 

solo in modo 

appropriato 



Consiglio #9: 
Controlla chi guarda il tuo profilo 



1) Per sapere chi ti cerca 

2) Se il tuo profilo è “in forma” 

3) Per chiedere collegamenti nuovi  



Consiglio #10: 
Raccomanda i tuoi collaboratori 



Segnalazioni.  

Ricordati di 

segnalare le 

persone con cui 

hai lavorato negli 

anni, farai loro 

un grande 

piacere. 



… e puoi 

chiederne tu 

a loro  ; ) 



Consiglio #11: 
Segui i membri LinkedIn “influenti” 



Segui persone 

influenti, cosa dicono. 

Trova interessi comuni. 



Rimani aggiornato. 

Segui le notizie “Pulse” 

di LinkedIn. 



Consiglio #12: 
Cerca di approfondire le conoscenze 



E’ importante intessere 

relazioni con le persone. 

Manda loro dei messaggi, 

falli partecipi di notizie e 

idee (senza esagerare). 

Scegli chi seguire e diventa 

suo amico sugli altri Social 

(Google+, Twitter, Pinterest, 

Instagram). 



Non scordare di metterti 

in contatto con i tuoi ex 

compagni di banco. 

Sfrutta il nuovo tool 

“Formazione”. 



Consiglio #13: 
Crea il profilo della tua azienda 



Hai la possibilità di 

creare la “pagina 

della tua azienda” 

dove inserire tutti i 

dettagli su prodotti, 

servizi e progetti.  



VUOI CONTATTARMI 

O SEGUIRMI? Simone Serni 
1973 

http://it.linkedin.com/in/simoneserni 

LinkedIn: simoneserni 

simone.serni@gmail.com  

http://www.pinterest.com/simsern/ 

https://www.facebook.com/sim1973 

https://twitter.com/simsern 

http://about.me/simone.serni 

https://it.foursquare.com/simsern 

http://www.slideshare.net/simsern 

Facebook: sim1973 

Twitter: simsern Slideshare: simsern 

Foursquare: simsern Google+: simone serni 

About.me: simone.serni Pinterest: simsern 

Instagram: simsern 

http://instagram.com/simsern 
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